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売上げ拡大　製造業

支援内容◆経営的にはメイン店舗の所沢
西武地下直営店は理想的なローケーション
であるが、販売があと一歩伸びない状況で
収益改善が課題であった。そのため小規
模事業者持続化補助金制度を活用して、
商品展示や店舗の加飾、さらには豆腐パッ
ケージ販売で売上拡大を提案し展開。

当店は明治5年創業の豆腐屋で現在5代目が継承している。在来種大豆栽培から

豆腐作りまで手掛け、特に豆乳の煮方と伊豆諸島・青ヶ島のにがりを用いて「打ち

方」にこだわっている。そのため雑誌やテレビなどのメディアでも取り上げられ

る人気店である。
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支援成果◆ポスター展示による店舗の視
認性の強化、パッケージ販売リーフレットと
商品説明リーフレットにより、ショーケースで
立ち止まって中をのぞいていくお客様が増
え、販売増につながりつつある。

COコメント◆財務諸表の精査から直営
店の販売強化がポイントと判断。「旨いもの
は売れる」の発想から「旨さのアピール」に
注目して頂いた。店の前を通り過ぎる顧客ポ
テンシャルの大きさを認識して頂いた。
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